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ARNAB DUTTA
New Delhi, 14 October

Thousands of social media posts,
angryprotestsoutsidefactorygates
anddismantledbillboardspromot-

ing Chinese smartphones have failed to
dislodge the leading handset brands in
India. In spite of being attacked from all
corners, a falteringsupplychainandneg-
ative sentiments soaring high among the
localconsumers, topChinesesmartphone
brands gained market share during the
mostcriticalphase—theApril-Junequar-
ter of this year.

According to data fromadvisory serv-
ices firm International Data Corporation
(IDC), four of the top five brands in the
local market continue to be from China
and their total market share went up to
66.4percent (byvolume)duringthequar-
ter—from60.9percent in thecorrespon-
dingquarter lastyear.Market leadersince
mid-2017, Xiaomi held on to its first posi-
tion with 29.4 per cent share. The other
three — Vivo (17.5 per cent), Realme (9.8
per cent) andOppo (9.7 per cent)—stood
firm at third, fourth and the fifth posi-
tions, respectively.

The cumulative market share of the
top four Chinese brands in India, how-
ever, declined over the previous quarter
(it was 75 per cent in January-March).
At the same time, the total share of all
Chinese brands together in India fell to
72 per cent in April-June from 81 per
cent in the previous quarter. Analysts,
however, don’t see a red flag yet. The fall
in share ismore todowith their failure to
feed the demand, rather than the anti-
China rhetoric, they say.

According to Navkendar Singh,
researchdirectorat IDCIndia, thereareno
credible alternatives that can replace
Chinese smartphone brands in the local
market. Superiorofferingsat competitive
prices, the brands’ wide distribution net-
work andmillions of satisfied customers
over thepast fouryearshaveplaced them
on a firm ground that is tough to shake
with a fewblows.

Shilpi Jain, researchana-
lyst at Counterpoint Rese-
arch, noted that the fall in
cumulative share was a
result of a range of factors
anddisruption in supply for
somemajorChinese brands
suchasOppo,VivoandRealmewasoneof
them. “Local manufacturing, R&D oper-
ations, attractive value-for-money offer-
ings and strong channel entrenchment
byChinesebrands leavevery fewoptions
for consumers to choose from.
Additionally, in theeraofglobalisation, it
is difficult to label a product based on its
countryoforiginascomponentsarebeing
sourced frommany different countries,”
she added.

In fact, during the quarter, four out of
the top five models — Redmi Note 8A
Dual, Note 8, Note 9 Pro, and Redmi 8—
werefrommarket leaderXiaomi,account-
ing for 21.8 per cent of all smartphones
shipped during the period. And despite
its factorybeingclosed, resulting insevere
stock shortages, Oppo managed to hold
on to its position, IDCnoted.

Supplydisruptions sinceApril did the
primary damage, other industry stake-
holder indicated. “This year has been
challenging and therehasbeenadisrup-
tion to the overall supply chain since
May.However,we continue toworkhard
withour suppliers and factories toensure
that we are able to bring adequate quan-
tities for ourusers and fans ofMiphones
this Diwali,” said a spokesperson from
Xiaomi India.

According to Raghu
Reddy, chief business officer,
Xiaomi India, the situation in
themarket has been improv-
ing since July. “Weare seeing
this growth across all chan-
nels.Thesupply situationalso
continues to improveover the

previous month, which, along with the
unserved demand from May and June,
has helped in driving higher numbers”,
he said.

Executives and channel partners
associated with other leading Chinese
brands such asOppo andOnePlus agree
with Reddy.Withwork-from-home and
online education becoming main-
stream, consumers now are dependent
on smart devices more than ever. And
this has led to a spurt in sale of smart-
phones priced below ~12,000. “With the
gradual opening up of all markets,
Xiaomi is also witnessing higher
demand in the ~15,000-20,000 andhigh-
end segments,” said Reddy.

In fact, despite protests on the roads
and social media platforms, all leading
brands launched close to half a dozen

new models each during the period.
Most firms and industry watchers now
believe the worst is behind them.
According to Faisal Kawoosa, lead ana-
lyst at TechArc, the impact of those
protests could never last long.

Further, the quick response that the
Chinese firms gave to the crisis has also
helped them control the damage. Soon
after the firstmajor protest at the gates of
Oppo’s plant inGreaterNoida, all leading
firms brought all hands on deck. From
social and digitalmedia campaign teams
to communications specialists — every
useful resourcewasalertedandeverypost
orcampaignwith thepotential to intensi-
fy the crisiswas tracked.

They also initiated awareness cam-
paigns of their own. From retail partners
to factory workers, brands like Xiaomi,
Vivo,OnePlusandRealme,amongothers,
engagedwithstakeholders. “The ideawas
to send across the message assertively
that we are more of an Indian company
than Chinese. Over 90 per cent of our
employees and 100per cent of our retail-
ers are Indian, majority of our sourcing
partners are from India, and we have
made significant investments in India to
set up our manufacturing and R&D
bases,” said a senior executive of a
prominent Chinese firm.

According tobrandconsultantHarish
Bijoor, founderofHarishBijoorConsults,
Chinesebrandsadoptedawait-and-watch
approach. “Theyneeded to sit out thecri-
sis. Given the lack of alternatives in cate-
gories likesmartphones, firmswill remain
insulated from such onslaught,” he said.
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Leapfrogging the great
wall of boycotts
In spite of repeated anti-China rhetoric, Chinese smartphone brands
dominate the Indian market

YUVRAJ MALIK
New Delhi, 14 October

Abhijit (name changed)
found a new job in the
pandemic. He left his

supposedly safe job at Tata
Motors to join SAAS firm
HighRadius in August. “The
company is in a growth phase
right now,” said Abhijit, 28.
HighRadius sells enterprise
accountmanagementsoftware
globally.

SAAS (software-as-a-serv-
ice) is anumbrella term for all
sorts of software used by
modern enterprises. SAAS
firms are lapping up young
executives like Abhijit
because the coronavirus pan-
demic has made companies
invest in digital tools.

With meetings, human
resources management and
sales being done remotely,
demand has increased for
tools that enable these func-
tions. “If something is
enabling business operations,
or digitisation, or better ana-
lytics on data, and enabling
the business to be efficient
especially in these times, I
thinkthoseare thecaseswhere
we are seeing tremendous
amountofgrowth,” saidKaran
Mohla, a partner at venture
capital firmChirataeVentures.

USA’s Salesforce, which
counts among the top 10 SAAS
global firms,sawitsmarketcap
rise 50 per cent to $228 billion
since lastyear.Zoom,thevideo
meeting platform that gotmil-
lions of new users in the pan-
demic,sawitsstockrisingfrom
$68 in January to $482 in
September-end.

India,world’sSAAScentre
India was already a centre for
SAAS before the pandemic hit.
Freshworks,Zoho,Postman,and
Druva had built high-growth
businessessellingtoenterprises
intheUSandEurope.Postman,
a tool to develop application
process interface
(API),thebuilding
blocksofsoftware,
snagged$200mil-
lion in June,
plunging it to the
unicorn status
at $2 billion
valuation.

India’s SAAS
revenue touched $3.5 billion in
FY20:growing30percentsince
last year and 1.5 times faster
than the global growth in the
sector,accordingtoNASSCOM,
India’s software industry asso-
ciation. NASSCOM estimated
thisyearmore thanathousand
firms operate in SAAS in the
country,ofwhichover150have
ARR(annual revenue run-rate)
of over $1million. It noted that
the top five firms — Zoho,
FreshworksHighRadius,Druva,
andIcertis—accountfor33per-
cent of the market share.
Chennai, India’s SAAS centre,

alone generates $1 billion in
annual revenue.

“Enterprise may let go off
staff but (it) will continue to
spend on mission-critical soft-
ware that is core to their organ-
isation,”saidArvindParthiban,
founderofSuperOps.Ai,aSAAS

start-up for IT sup-
port teams.

Parthiban quit
as senior director
for marketing at
Freshworks to lau-
nchSuperOps.Aiin
May.“Ifthereiscost
cutting, I (as an
enterprise) have to

look for affordable software
alternatives. Iwill try toreplace
people with budget software.”

“I’llgiveyouonedatapoint:
In 2008, when financial crisis
happened,Zohomademostof
the business because every-
body (the enterprises) was
replacing big four products
(accountingsoftware likeTally
ERP) to affordable products,”
saidParthiban.

Sound business logic drove
Parthiban,aserialentrepreneur.
He isalso the founderofZarget
(sold to Freshworks in 2017), to
launchagainintheseuncertain

times. This year, already the
funding in Indian SAAS start-
ups ishighest in fiveyears.

While bulk of the funding
deals were smaller rounds at
seedandseriesAstages,thebig
ticketdeals this yearwere: $125
million for HighRadius in
January, $150 million for
Postman in June, and $55mil-
lionforChargebeethisOctober.
Last year, Freshworks and
Druva raised $150 million and
$130million.

Adigitalfuture
Thebuoyancy is based on ear-
ly success stories. Zoho,
launchedbySridharVembuin
1996, climbed to ~3,308 crore
inrevenueand~516croreprof-
it inFY19without raisingasin-
gledimefromtheventurecap-
ital market. Freshworks, a
10-year old customer relation-
shipmanagement (CRM)firm,
in August doubled its ARR
(annual revenue run-rate) to
$200 million. The company
plans to go public in the US,
bringing in a chief financial
officer inMay for the purpose.

“Noonecouldhavepredict-
edtheevents thathaveunfold-
edduringthepast fewmonths,
yet Freshworks has continued
tomake progress in important
areas,” said Girish Mathru-
bootham, CEO and founder of
the company. “Our business
has been resilient, showing
growthacrossourchat, teleph-
ony and customer support
products that strengthen cus-
tomer communications — a
lifeline during these unprece-
dentedeconomic times.”

Moreonbusiness-standard.com

SAASsuccess for firmsas
businessgoesdigital

ISIS ALMEIDA & DAN MURTAUGH
14October

Agriculturalcommoditybuyersfrom
Cairo to Islamabadhavebeenona
shopping spree since the Covid-19

pandemicupended supply chains.
Jordan has built up record wheat

reserveswhileEgypt, theworld’s topbuy-
erofthegrain,tooktheunusualstepoftap-
pinginternationalmarketsduringits local
harvest and has boosted purchases by
morethan50percentsinceApril.Taiwan
said it will boost strategic food stockpiles
and China has been buying to feed its
growinghogherd.

The early purchases underscore how
nationsaretryingtoprotectthemselveson
concernsthecoronaviruswilldisruptport
operations and wreak havoc on global
trade. The pandemic has already upset
domestic farm-to-fork supply chains that
provided just enough inventory to meet
demand,with empty store shelves across
the world leading consumers to change
their shoppinghabits.

Covid-19hasforcedconsumerstoshift
fromjust-in-timeinventorymanagement
to a more conservative approach which
was labelled just-in-case, said Bank of
America Corp. analysts led by Francsico
Blanch, head of global commodities. The
result is thatconsumersareholdingmore
inventory as a precaution against future
supplydisruptions.

A number of factors are adding to a
rally in prices for corn, wheat and soy-
beans, including floods in China and
the country’s increased purchases to
meet commitments under its phase one
trade deal with the US. But Beijing is
also keen toheed the lessons of the pan-
demic andensure its stockpiles areplen-
tiful enough towithstand supply issues,

people familiar with the situation said
last month.

“Somecountriesdecidedtobringtheir
foodpurchasesforwardtoensuresupplies
in case the coronavirus rattles supply
chains,” saidAbdolrezaAbbassian, a sen-
ior economist at the UN’s Food and
AgricultureOrganisation.“Onlyahandful
really sought to boost strategic reserves,
such asEgypt andPakistan, but they also
had other reasons to do so, including
access to foreign currency, the size of
domestic supplies and the need to keep
domestic prices in check.”

Bad harvests in Turkey and Morocco
added to their need toboost imports.

“Many may buy now but could buy
less into thenewyearbecause theywon’t
need it,” Abbassian said in a telephone
interview from Rome, referring to early
purchases. “I could see that happening,
especially as winter wheat conditions
are not that great and if youwait, prices
could rise further.”

“Agricultural priceshavebeenon the
rise as countries stepped up purchases,
adding to demand from China and a
drought in the Black Sea region. That
has helped push the Bloomberg

Agriculture Subindex, which measures
key farm goods futures contracts, up
almost 20 per cent since June. Sugar
prices have gained a boost as China
replenished stockpiles,” said Geovane
Consul, Chief Executive Officer of a
Brazilian sugar and ethanol joint ven-
ture between US agribusiness giant
Bunge Ltd. and British oil major BP Plc.

AndChinacouldstill addmore fuel to
the firenextyear.Thebiggest importerof
everything fromcrudeoil to ironoreand
soybeans, is planning to increase its
mammoth state reserves as part of its
five-year plan.

China would certainly support com-
modities prices if it made such extensive
purchases, Commerzbank AG Analyst
DanielBriesemannsaidinaresearchnote.

The extra purchases have been wel-
comed by producers, who had seen
demand for goods fromcorn to sugar slip
as thepandemicshut transportation,cut-
tingdemandforethanolmadefromcrops,
and slowed industries. Buying by China
alreadymeansgrainandoilseedexporters
in the US aremaking themost money in
years shipping fromAmericanports.

Food conglomerate Archer-Daniels-
Midland Co’s global trade desk in
Switzerlanddelivereditsbestsecondquar-
tereverascountries lookedtosecurefood
supplies due to the coronavirus.

“Alotofcountriesaroundtheworld, in
terms of food supplies, havemoved from
effectively a just-in-time philosophy of
buying food toa just-in-casephilosophy,”
RayYoung,ADM’sChiefFinancialOfficer,
saidat avirtual conference inSeptember.
“They wanted to build up a little bit of
reservesintheircountry,notknowinghow
the supply chains will react through the
Covid-19 environment.”

BLOOMBERG

Countries starthoarding foodas
prices riseandCovid-19worsens

India’s SAAS
revenue touched
$3.5 billion in FY20:
growing 30 per cent
since last year and
1.5 times faster than
the global growth
in the sector

The quick response
that the Chinese
firms gave to the
crisis has also
helped them
control the damage

CHINA CALLING: TOP CHINESE BRANDS CONTINUE TO
GAIN MARKET SHARE (IN %)

Sources: IDC quarterly mobile trackers & Counterpoint Research
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১১ সংবাদ পতদন, বহৃিতবার ১৫ অকাবর ২০২০
সই

নউকযাসলর বরে মাঠ নামাহে না মযােসার ইউনাইটডরনতÓন তারকা কাভানর

নামছন না 
কয়ক সপাহর মধযইনতÓন িাব সই করবন,জানালন বালাতি

বশকাপ বাছাই পব জয় িাজল-আজননার

সাফ রপাটার : িাজলর বজয়রথঅবযাহত। বলভয়াক হারানার পরবশকাপ বাছাইপব শপরর বরেওবড় বযবধান জতল শসলকাওরা।ফল ৪–২। শনমার হযাটটক করন।িাজলর বাক শগালদাতা রচালসন।শপরর ’ট শগাল শদন আনকারললা ও শরনাতা তাপয়া।জাতীয় দলর হয় শনমার করশফললন ৬৪ শগাল। ৬২ শগাল করাশরানালাক টপক শগলন। সামনরইলন শধু শপল। তন করছন৭৭ শগাল।শখলা ছল শপরর রাজধানীলমায়। ঘরর মাঠ শখলার সূত পথমশথকই আিমণাতক ভেত শখলাশর কর শপর। ’বার তারা এগয়গয়ছল। কন শশষমশ িাজলরসামন মাথা শনায়াত বাধয হয়।তারচয় বলা ভাল, শনমারর সামনআতসমপণ করত বাধয হয়শপরবাহন। ঘরর মাঠ শখলাহওয়ায় শরতই ঝাপয় পড়শপর। শখলা তখন সব ছ’মনটগড়য়ছ। কন িাজল ঘুর দাড়ায়২৮ মনট। শপনাি পায় িাজল।শনমার শগাল কর দলক সমতায়শফরান। পধমাধ ১–১ শগালশখলা শশষ হয়। বরতর পরআিমণর ধার বাড়ায় িাজল। তবু৫৯ মনট শগাল কর শফর এগায়শপর। এবার শগালট করনশরনাতা। কন তার পঁাচ মনটরমাথায় িাজল শগাল শশাধ কর শদয়।শনমারর পাস শথক শগালট করন

রচালসন। পরর ’ট শগাল ছলশনমারর। তারমধয একটশপনা িত। বাক শগালট শদনঅতরি সময়। হযাটটকর সুবাদ১০৩বার হলুদ জাস পর শনমারর

শগাল হয় শগল ৬৪। টপক শগলনশরানালাক। সামন শধু রইলনশপল। মযাচর পর শনমারর সে শপলও শরানালাক নয় তÓলনা শর

হয়। শকাচ তত এই তÓলনায় ঢÓকতরাজ হনন। তার সাফ কথা, “তÓলনাকরার শকানও মান হয়না। িাজলবহ পরমরা ফÓটবলার উঠএসছন। তারা পতযকই নজরসময়র শসরা। শপলর সময় শপল,শরানালার সময় শরানালা,শরামারও–শববতা পতযকইজনয়াস ছলন।” তব শনমারকপশংসায় ভরয় দয়ছন তত তারপারফরমযা নর নরখ। “শনমারনঃসেহ শসরা ফÓটবলার।একদক শগাল করত পার, আবারকরাতও পার।” 

সাফ রপাটার : জয়র ধারাঅবযাহত রাখল ভবানীপুর। পথমমযাচ শবোলুরক হারানার পরবুধবার তারা ২-১ শগাল জতলগাড়ায়াল এফস-র বরে।শরতই শগাল কর আদজা এগয়শদন ভবানীপুরক। পুর সাড়বারাটায় শখলা হওয়ার দরন ’দলকছিণ মাঠ থাকার পর শবদম হয় পড়। শখলা শরর ১২ মনটরমাথায় শচাট শপয় মাঠ ছাড়ন

গাড়ায়ালর বদশ ভকর।বরতরপর শখলা শর হতই শফর শগালদয় দলক এগয় শদন পঙজশমৗলা। ৭৬ মনটর মাথায়ভবানীপুরর ডফনর ভÓল শগালকরন আফদাল। তারপর চাপ পড়গয়ছল ভবানীপুর কাল ভবানীপুরশখলত নামব মহামডানরবরে। 

হযাটটক কর শনমারটপকালন শরানালাক
লা পাজ : যাবতীয় পতবনকতাক রসরয় আসন বশকাপর শকায়ালফাইংরাউের মযাচ রন জয় শপলআজননা। বলভয়ার ঘরর মাঠপছয় পড়ও আজননা ২-১ শগালহারাল বলভয়াক। লা পাজসমুদপষৃ শথক পায় ৩৬৫০ মটারউঁচÓত মযাচট অনুষত হয়ছল।সমতল শথক এখান শখলতএস ফÓটবলাররা পায়ইশাসকষর সমসযায় পড়ন।শসই সমসযাক কাটয়শমসর দল দান পারফরমযানউপহার দল। শকায়ালফাইংরাউের পথম মযাচ জয়র পরিতীয় মযাচও তারা জতল।তব রন জয়র মধয কছটাহলও বতক জড়য় পড়লনবশফÓটবলর মহাতারকা লওনলশমস। টওয়াইস শিাটস জানাে,মযাচ শশষর পর শমস বলভয়ারশকাচং সাফ লকুাস নাভার সেবাকবতণায় জড়য় পড়ন।শমসক শবশ রাগািত সরবলন, শতামার সমসযাটাক?  এরপর আরও কছকথাবাতা হয়। শমসঅভযাগ করন, পুরাশখলায় বলভয়ার এইসাপাট সাফ সারািণ তাঁরদক তাকয় চৎকার করগয়ছন। যদও এই বতণাশবশর এগায়ন। এরপরআজননার ফÓটবলাররাবজয় উিাস

শমত ওঠন। এদন আজননার শরটা ভাল হয়ন।ঘরর মাঠ শখলার সুবধা নয় মযাচর২৪ মনটর মাথায় মাসলা শমারনামাটনর শগাল এগয় যায় বলভয়া।শরর দক আজননার শখলায়শসভাব ছে শদখা যায়ন। তবপথমাধর শশষদক বলভয়ারডফোরর ভÓল মযাচ আজননাকসমতায় ফরয় আনন লাউতারামাটনজ। বরতর পর মযাচআজননার পাধানয থাকলও শসভাবসুযাগ ততর করত পারন।আজননার শসরা তারকা শমসএদন কছটা হলও নসভছলন। সুযাগ ততর করার শচষাকরছল বলভয়াও। শশষপযনমযাচর ৭৯ মনট আজননাকএগয় শদন পরবতত ফÓটবলারশকারয়া। পথম শগালদাতামাটনসর পাস শথক তন শগালকর যান। এরপর ই পিই শগালরশচষা করলও আর শকানও শগাল হয়ন।২০০৫ সালর পর আজননাবলভয়ার মাটত জয় শপল। পায়শদড়দশক পর বলভয়ার মাটতজয় পাওয়ার পর উচসতআজননা শবর। আজননারজয়র অনযতম নায়ক মাটনজজানয়ছন শয, তারঁা জানতনমযাচটা কঠন হব।  তব জয়পাওয়াটা অসমব নয়।

জতও বতকজড়ালন ফমস

মউনখ : উয়ফা শনশনস লগআটক শগল পািন বশচযা ময়নজামান। শাসরেকর মযাচ তারা ৩-৩ শগাল ড করল সুইজারলযা েরবরে। এদনর মযাচ জামানশরতই শগাল হজম কর। মযাচরপাঁচ মনটর মাথায়গাভরানাভচর শগাল এগয় যায়সুইজারলযাে। এরপর ২৬ মনটরমাথায় সুইজারলযা ের হয়  িতীয়শগালট কর যান শরমা শিউলার।ই শগাল পছয় পড়ার পর মযাচ

ফর আস জামান। ২৮ মনটজামানর হয় একট শগাল করনটমা। বরতর পর অবশয মযাচসমতায় শফর। হযাভায়জ শগালকরন জামানর হয়। যদওকছিণর মধয শফর শগাল করএগয় যায় সুইজারলযাে। ৫৬মনট গাভরানাভচ শফর শগালকর যান। তব নাির শগাল শফরসমতায় শফর জামান। এদন,জামানর হয় শততম মযাচ শখলনটন িুজ। এদক, শনশনস লগ

পরাস হল শিন। তারা ০-১ শগালশহর শগল ইউিনর কাছ।মযাচর ৭৬ মনট একমাত শগালটকরন ইউিনর ভকর। যদওমযাচ যথষ পাধানয ছল শিনর। সুইজারলযাের বরে ড করলওআসন ইউরা কাপ নয় যথষআশাবাদী জামানর শকাচ শলা। তনজানয়ছন শয, আসন ইউরা কাপ

জামানর লিয অনত শসমফাইনালযাওয়া। এই বযাপার তন আশায়রয়ছন। এদনর মযাচ পসেজামানর শকাচ বলছন, “এইমযাচট ভীষণই উতজনাকর ছল।ই দলই ঝুক নয়ছল। একইসেপচÓর ভÓলও হয়ছ। তন আরওজানয়ছন শয, এই মযাচ জামানখুব একটা ভাল শর করত পারন।তব তাঁর মযাচ ফরছলন। আশাকর পরর মযাচগলাত আরও ভালশখলত পারব।”

হযাটিকর পর ফনমার।

বলভয়াক হারয়তåপ ফমস।

শচনা শখর ফরছ 
সাফ রপাটার: শসৗরভ গোপাধযায়শথক শর কর বরাট শকাহল, একটাজায়গায় সবাই এক সুতায় বাধঁা। সবাইবলন, ভারতীয় দলর অধনায়ক হলমাথার চÓল সাদা হত শবশ সময় লাগনা। শধানর অবশয চÓলর সে দাড়ওসাদা হয় গয়ছ। হায়দরাবাদর বরেশচনাইয়র জয়র পর পািন িকটারবীরন শশহবাগ বলছন,“শধানর চÓলশরাদ সাদা হয়ন। এতবছর জাতীয়দলর হয় শখলছ। শবাঝাই যােশকন এমনটা হল।”বদল বযাটং লাইনআপও। সযামকুরান শকানও দন ইংলযাের হয়ওপন করছন বল মন পড়ছ না।কন তাঁকই শরত ফাফ ডÓ’েসরসে পাঠয় শদওয়া হল। শকন? পেরউতর শকাচ শেমং বলছন,“ওর বড়

শোকক কাজ লাগাবার জনয শরতপাঠানা হয়। শভবছলাম, পাওয়ারশেত রান তÓল দত পারল মডলঅডার চাপ পড়ব না। আর ফাফকশরত রাখারও কারণ আছ।পাওয়ার শে-শত বড় শ োক শখলফাফ। ফলারদর মাথায় উপর দয়বল বাউোরতপাঠায়। এই কারণওয়াটসনক তন নাময় সযামরসে ফাফক পাঠানা হয়। ফাফ রান

করত না পারলও সযাম করছ।তারপর ওয়াটসন ও রায়াড় মযাচ ধরশফলায় পরর দক অসুবধা হয়ন।”জতলও শধান নয় পে উঠছ।কপল শদব শযমন বলছন,“ দশ বছরআগর শধানক শদখত চাইল শতাহব না। আমরা সবাই শসটা চাই।কন মানত হব, দশ বছর পার হয়গয়ছ। তার উপর অনকদনিকট শখলন।”

‘ফধানর চÓল ফরাদ সাদা হয়ন’
সএসকর জয় ফদখবললন ফশহবাগ

িতীয় ডভশন আইলগ 

ফনশনস লগ

শনটনাগরকদর শরাষ শধান

মযাচরনায়কআদজা

সাফ রপাটার : শজাড়া শগাল করলনলুইস সুয়ারজ। কন উরগয়কশজতাত পারলন না। আসন বশকাপরশকায়ালফাইং রাউের মযাচ ইকুয়ডর৪-২ শগাল হারাল উরগয়ক। তবসয়ুারজর ট শগালই শপনাি শথক।বাক ট শগাল কযাসডা এবংোতার।ইকুয়ডরর হয় শজাড়া শগালকরলন এসাদা। 

হার উরগয়র

নয়াদি : শডনমাক বযাডমনন ওপনপুরষদর সেলস রন জয় শপলনভারতর অনযতম শসরা পরুষ বযাডমননতারকা কদাম েীকান। তন পথমরাউের মযাচ ২১-১২, ২১-১৮বযবধান হারালন টব শপনক।জতছন ভারতর অপর তরণ তারকালিয শসন। ২১-৯, ২১-১৫ বযবধানহারয়ছন িসা শপাপাভক। 

জতলন েীকান

OFFICE OF THE BOARD OF ADMINISTRATOR

BOLPUR MUNICIPALITY
BOLPUR :: BIRBHUM

Notice Inviting Tender No. N.I.T.T. No. 05/BM/ S.F.C./
2020-2021, Memo No. 732(16)/BOA/ BM/PW/2020-21,
Date : 12.10.2020
Name of the work : (1) Renewing & Extension of
Aluminum Fixed Partion Wall & Some Miscellaneous
works of Bolpur Municipality (ii) Construction of Partion
wall by wooden ply, (iii) Gardening of Chowrasta Island
including Maintenance works under Bolpur Municipality 
Last Date of Submission 03.11.2020. For Details see
Bolpur Municipality Notice Board & Website :
www.bolpurmunicipality.org

Sd/-
Chairperson

Board of Administrators
Bolpur Municipality

OFFICE OF THE BOARD OF ADMINISTRATOR

BOLPUR MUNICIPALITY
BOLPUR :: BIRBHUM

Notice Inviting Tender No. N.I.T.T. No. 06/BM/14th Finance/
S.F.C./2020-2021, Memo No. 733(16)/BOA/ BM/PW/2020-
21, Date : 12.10.2020
Name of the work : (1) Internal Electrical installation
(Sub Head : Supply, fixing, testing of fans and fitting)
of Bolpur Municipality (ii) Internal Electrical Installation of
Meat Shop at fish market (Phase-I) in Ward No. 12, under
Bolpur Municipality (Sub Head supply fixing, Testing of fans
and fitting)
Last Date of Submission 03.11.2020. For Details see Bolpur
Municipality Notice Board & Website :
www.bolpurmunicipality.org

Sd/-
Chairperson

Board of Administrators
Bolpur Municipality

Netaji Subhas
Open University
Netaji Subhas
Open University

73(3)/20-21   14.10.2020

বাজলর সবাচ তন ফগালদাতা
ফপল মযাচ ৯২ফগাল ৭৭ 

ফনমারমযাচ ১০৩ফগাল ৬৪ 
ফরানাোমযাচ ৯৮ফগাল ৬২ 

আবার জতল ভবানীপরু হার শিনর, ড করল জামান

সাফ রপাটার : একটা ওয়াইড বলকশকন কর এত ঝড়? এমনটা শকউআোজ করনন। কন বাসব শসটাইহল। বধুবার সকাল শসাশযাল মডয়ায়মহন সং শধানক নয় ঝড় উঠশগল। এ বযাপার সুনীল গাভাসকরকপাশ শপলও আর এক পািনিকটার ইয়ান বশপ  আমায়ারকপরুাপুর িনচট দলন না। ঘটনার দক তাকানা শযত পার।হায়দরাবাদ ইনংসর ১৮.২ ওভারশবালার শাল ঠাকুরর সামন ছলনরশদ খান। মযাচ জতত হায়দরাবাদরদরকার ১১ বল ২৪ রান। শালরওয়াইড ইয়কার শটমলাইনর বাইরপড়। আইন অনুয়াযী আমায়র পল

রফল ’হাত তÓল ওয়াইডর সোনজানানার সময় উইকটর পছন শথকশধান পতবাদ জানাতই সব বদল যায়।হাত তÓলও তা নাময় শনন আমায়ার।অযাকশন রে বা পর সল ছব শদখমন হে, আমায়র সঠক ছলন।শালর বল শটমলাইনর বাইরপড়ছল। এটাও ঘটনা রশদ শসই বলমারার জনয বযাটও চালয়ছলন। বলরউপর দয় বযাট চল যায়। বযাট বলশকানও সমক না হওয়ায় আমায়ারওয়াইড শদবন। তন হাত তÓল শকনআবার নাময় শফললন? ডাগ আউটবসা হায়দরাবাদ অধনায়ক ওয়ানার’হাত আকাশ তÓল বসয় পকাশকরন। কন তাত লাভ হয়ন। রশদর

ছব সামন শরখ শসাশযাল মডয়ায় ঝড়ওঠ। বিবয একটাই, শধানর চাপ পড়আমায়র সোন বদল করত বাধযহয়ছন। কন এ নয় কথা বলত গয়গাভাসকর বলছন,“ ওটা ওয়াইড ছলনা। রশদ অফসামর উপর গয়ছল।বল মারার শচষাও করছল। তাই ওটাওয়াইড নয়।” গাভাসকরর মতা সরাসর শধানরপাশ দাঁড়ালন না ইয়ান বশপ। তনবলছন, পথম টভ শদখ মন হয়ছলবলটা ওয়াইড ছল। আমায়ার হাততÓল আবার নাময় নতই বতক শরহয়ছ। শধানর কথা শন সোনবদলানার আগ তন তåতীয়আমায়ারর সাহাযয নত পারতন।

মুমইয়র বরে হারলও আমলখছলাম দি কযাপটালসর জনযএটা সাময়ক ধাকা। বধুবারর মযাচ শশষমন হে খুব ভÓল কছ বলন।আম বরাবরই বলছ দি কনশকানও বযিগত পতভারউপর নভর কর না। বরংনখুঁত টমগম বশাসী। এদনও ঠক শসটাই শদখলাম।বযাটং শহাক কী শবালং পতটাবভাগই দাপট শদখয় রাজসানরবরে ১৩ রান জতল দি। একটালমা শরসর শঘাড়ার মতা হয়উঠছ শেয়স আইয়ারর দল।যাদর আসল অস হল ধারাবাহকতা।টÓনামন যত এগাে পচ কনশো হে। এখন পতটা মযাচ গড়শটাটাল হব ১৬০ বা ১৭০। তাই এইমুহত পতটা দলর আসল অস হবদলর শবালং। যাদর শবালং লাইনআপ যত শবশ শিশালী তত শবশঅযাডভানজ শসই দলর। আর দির যাশবালং পদশনী শদখলাম এক কথায়জাস অবশাসয। ১৬২ রান তাড়া করতশনম রাজসান শরটা দারণ করছল।পথম দশ ওভারর পর রাজসান তখন৮৫-২। দরকার ৬০ বল ৭৭ রান।কন এমন পরসত শথকও দি ঠকজয় ছনয় নল। শকানও সেহ শনইদির জয়র পছন আসল কারগরহল দলর ই শপসার। হযা,ঁ কাগসারাবাডা ও আনরক নজ। এ বারর

আইপএলর শসরা শবালং টনঃসেহ দিণ আিকার ই তারকা।শোয়ার, ইয়কার, বাউনার–পতটাশডলভার নখঁুত ভাব করল ’জন।শডথ ওভার শয শবালংটা করল রাবাডা-নজ এক কথায়  অবশাসয। ১৮ ও ১৯ওভার ’জন মলয় মাত ৭ রান দল।আর শসটাই হয় শগল মযাচর টানংপয়ন। মন রাখবন িজ তখনওরাহল শতওটয়া। এ বারর আইপএলরঅনযতম শসরা পারফমার।কন শসই শতওটয়াওশকানও

বড় শট শখলত পারল না।জয় ফনশং টাচটা দল শপসাররাঠকই। তব মঞটা ততর করল ইবযাটসমযান। পথম, শখর ধাওয়ান।শখরর মতা বযাটসমযান শয শকানওপচই নজর শসরাটা দত পার।পরসতর সে মানয় নত পারাটাইশখরর সবচয় বড় গণ। এমন একটামনর পচও অনবদয ইনংস শখললশখর। ৩৩ বল ৫৭ করল। শখররএমন দাপুট বযাটংয়র পছন টাকারণ খঁুজ পাে। এক, টাইমং। নখুতঁটাইমংয়র জনযই কঠন শটগলাসহজভাব মারল শখর। ই, শটসলকশন। িনারদর ওভার শযমনখুব শবশ ঝুক নল না। সেলসশখলল। বড় শটগলা বরাদ রাখলশপসারদর জনয। শখররকয়কটা শট শদখার মতা ছল।এ বার িতীয়জনর কথায় আস।শেয়স আইয়ার। শছলটা খুবইটযালনড। এত কম বয়সও দিরমতা তারকাখচত আইপএলিযাঞাইজর অধনায়কত করছ।এর শথকই পরষার শেয়স ঠককতটা পরণত। রাজসানরবরেও আদশ একটা কযােনইনংস শখলল শেয়স। শেয়সক শদখমাঝ মাঝ আমার কলকাতা নাইটরাইডাসর পািন অধনায়কর কথামন পড়। শগৗতম গমীর। শেয়স এ দনকরল ৪৩ বল ৫৩। শখর আউট হওয়ারপর শেয়সই দির ইনংস এগয় নয়শগল। শধু খারাপ লাগছ শজািাআচারর জনয। রাজসান শপসার দারণশিল উপহার দল। তন উইকট নল।কন  টযাজক নায়ক হয় থাকত হল! সংিপ ফোর: দি কযাপটালস ২০ওভার ১৬১-৭ (শখর ৫৭, শেয়স ৫৩,শজািা ৩-১৯) রাজসান রয়যালস ২০ওভার ১৪৮-৮ (শসাকস ৪১, নরজ২-৩৩)।

আইপএল নয়া

ফসৗরাশস লাহড়ী করণ শমার উপর ফফট পড়লন ফধান। সএসক বনাম হায়দরাবাদ মযাচ।

ফম শখর


